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the increased volumes of vehicles coming into the auction lanes as well as daily advances in 

technology. 

The owners also reviewed the success of two new programs instituted in 2014: 

ServNet’s 20 Group, which meets for in‐depth financial analysis and comparisons between 

auctions; and ServNet’s Fleet/Lease Manager Conference which was held in August and 

covered the many aspects of business operations for remarketing vehicles for commercial 

accounts.  “Programs such as these bring tremendous value to our member auctions, as they 

allow us to share best practices and discuss both common challenges and successes,” said 

Stanley.  

Also addressed at this meeting was the succession of ServNet’s leadership team.  In the 

area of corporate governance, Brad Sturgeon (DAA of the Rockies, DAA of the Southwest) was 

thanked for his tenure on ServNet’s Board of Directors and Eric Autenrieth (Indiana Auto 

Auction) was elected to the open Board seat.  Autenrieth also serves as ServNet’s 

representative to the IARA (International Automotive Remarketers Alliance) Board of Directors.  

In addition, Ben Brasher of Brasher’s Sacramento Auto Auction, formerly serving on the group’s 

Board of Directors, was elected to the office of Treasurer.  Kevin Brown, owner of Missouri Auto 

Auction, who had previously handled duties as both Treasurer and Vice President, continues on 

as Vice President and will succeed Stanley after her current term as President ends in the Fall of 

2015.   

Other board positions remaining in place are Chairman of the Board: R. Charles Nichols, 

(BSC America / Bel Air and Tallahassee Auto Auctions); Director: Bill Williams, Jr. (Flint Auto 

Auction); and Director: Dave Angelicchio (Pittsburgh Auto Auction, Winchester Auto Auction). 

Offered ServNet’s CEO Pierre Pons, whose team provides administrative management 

services to the ServNet Group: “ServNet’s auction owners are extremely active in all aspects of 

the organization, serving as Directors and Officers to support the group’s position on all manner 

of Industry initiatives.  In addition to operating very successful businesses, they contribute a 
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